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Estatisticas: Confira os ntimeros do SPC em 2000 e os mais novos associados. 

SPC apresenta 
crescimento 
em 2000 

A s  estatisticas do Servi-
co de Proteceio ao Cre-
dito - SPC, em 2000, 

apontaram o born desempenho 
do servico ao longo do ano que 
passou. 

Foram no total 1.904.752 
informac5es solicitadas de ja-
neiro a dezembro. Desse nUme-
ro, 1.271.072 foram consultas 
feitas aos cadastros do SPC e 
633.680 solicitac5es de consul-
tas requeridas junto ao banco 
de dados do SPCheque. 

Outro nUmero que deixa 
satisfeita a equipe do SPC de 
Teresina refere-se a quantida-
de de novos associados, que em 
2000 totalizou 106 empresas. 

Agora set' o 611 associados 
ao SPC, formando uma parce-
ria que tern demonstrado, cada 
vez mais, resultados positivos 
para o movimento de vendas a 
prazo no comercio lojista de 
Teresina.  

z 

A seguranca para quern 
vende 6, tambem, a melhor solu-
ceio para quern compra, porque é 
atraves do suporte das boas in-
formac5es prestadas pelo SPC 
que clientes e lojistas conseguem 
subsIdios importantes para fe-
charem os melhores negocios. 

Para o ano de 2001, o SPC 
prepara uma serie de novas awes 
que visam melhorar, ainda mais, 
o atendimento aos seus associa-
dos e ao priblico em geral que pro-
cura os seus servicos. 

Novos 
associados  (Janeiro) 

Mundial Editora 
Comercial Brito Junior 
Shop Morais 
Eletrocenter 
Posto Cel. Veiga 
Germina Pronta Entrega 
Carmem Modas 
Casa Overlock 
Indtistria de Oculos 
liTmelho Boutique 
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Rosemburg NObrega: 
capacitactio tecnokigica 

e m 

Qualificacao: FCDL prornove treinamento coin associados. 

CDL de Elesbao Veloso 
prepara-se para a integracao 

0  processo de integraceio 
das CDLs do Piaui se-
gue em sua fase de im- 

plantacao levando as cidades do 
interior do Estado as orientacaes 
e o suporte tecnico necessdrios 
a efetivacdo do sistema. 

A cidade de Elesbao Veloso 
recebeu, no ultimo dia 09 de 
janeiro, a visita do assessor de 
informcitica da Federaccio das 

maras de Dirigentes Lojistas 
do Piaui - FCDL - PI, Rosemburg 
Ribeiro da Nobrega, que profe-
riu um treinamento para o pes-
soal da CDL daquela cidade so- 

bre a utilizaccio do equipamen-
to, fornecido pela FCDL, e do 
programa de informdtica, que 
vai possibilitar a troca de infor-
macoes entre as CDLs 
piauienses. 

0 treinamento fez parte 
dos acontecimentos 
que marcaram a reu-
nick) de diretoria da 
CDL de Elesbao 
Veloso e, tambem, da 
festa de confraterni-
zacdo pelo encerra-
mento das atividades 
de 2000. 

Na oportuni-
dade, os dirigentes 
lojistas informaram 
a deciseto de criar 

uma escola de informcitica para 
atender aos funcioncirios do co-
mercio local. 

A ideia é disponibilizar o 
espaco e os equipamentos para 
treinar o pessoal que vai 
acessar os bancos de dados da 
CDL, solicitando informacoes 
via computador. 

Corn o apoio da FCDL, a 
CDL de Elesbao Veloso espera en-
trar de forma eficaz no mundo da 
automactio, fazendo corn que seus 
associados fiquem mais proximos 
do que acontece no mundo 
globalizado. 

• 

"0 treinamento fez parte 
dos acontecimentos que 
marcaram a reuniii o da 

diretoria de Elesbao Veloso, 
e da confraternizacdo 
pelo encerramento das 

atividades de 2000". 

tomortroso. 

moveis 1° lugar 



Confederacao: Ex-presidente da FCDL-MG comanda a entidade pelos proximos meses. 

Atual presidente 
da CNDL traca metas 

para o Movimento Lojista 

D esde  o comeco de janei-
ro, a Confederaccio Na 
cional dos Dirigentes 

Lojistas tern como presidente o 
mineiro Sebastieio Mauro 
Figueiredo Silva, que substi-
tuiu o catarinense Carlos Stiipp 
no comando da entidade. 

A sada de Stapp foi oca-
sionada pela sua eleiceio como 
prefeito de Tubareio, cidade lo-
calizada a 140 Km de 
Florianopolis. 

Como pri-
meiro vice-presi-
dente da Confede-
raceio, Sebastia o 
Mauro Silva assu-
miu o sugar de pre-
sidente para urn 
mandato de nove 
meses. 

0 novo presi-
dente declarou, em 
recente entrevista 
a Revista Dirigen-
te Lojista, que pre-
tende desenvolver urn trabaiho 
de fortalecimento das Federa-
coes e de cobranca junto aos or-
geios constituidos para que 
priorizem os interesses do setor 
varejista nacional. 

0 estreitamento de rela-
coes corn entidadess financei-
ras, como o BNDES, para obten- 

ceio de linhas especificas para ca-
pital de giro compativeis ao pe-
queno e medio varejista, e o for-
talecimento dos SPCs, tambern 
seio metas tracadas pelo atual pre-
sidente da CNDL, que analisa o 
momento atual da entidade como 
positivo, neio poupando elogios 
ao trabaiho de seu antecessor. "0 

balanco do mandato de Carlos 
Stapp é de importante e quali-
ficadas awes", diz Silva, que 
considera a participaceio dos lo-
jistas em encontros nacionais e 
internacionais, o avanco do 
SPC Brasil e a transferencia da 
sede da CNDL para Brasilia 
como grandes conquistas do 
Movimento Lojista no pais. 

Como ex-presidente da Fe-
deraceio das Ccimaras de Diri-
gentes Lojistas de Minas Gerais 
- FCDL -MG, Sebastieio Mauro 
Silva considera o fortalecimen-
to das federacoes uma questa() 
importante a ser trabalhada. De 
acordo corn o presidente, nos u1 - 

0 novo presidente 
declarou que pretende 

desenvolver um trabaiho de 
fortalecimento das  Federacoes e 

de cobranca junto aos orgclos 
constituidos para que priorizem 

os interesses do setor 
varejista nacional. 



timos anos as FederacOes se tor-
naram mais importantes para 
o desenvolvimento de uma se-
rie de atividades como a 
integraceio dos SPCs, o cresci-
mento do nit-
mero de CDLs, 
na filiacelo de 
pequenos asso-
ciados as CDLs 
e na participa-
ccio para a con-
quista de be-
neficios neio so 
ao setor lojista, 
mas tambem 
aos  municipi- 
os. 

Corn relaceio et criaceio e 
implantacao de servicos nas 
CDLs, Sebastieio Mauro Silva 
entende que a CNDL pode fa- 

zer muito, principalmente pelas 
CDLs de pequeno porte. 0 presi- 
dente considera importante, tarn- 
bern, que seja estabelecido urn 
interlocutor tinico para os en- 

tendimentos 
corporativos e 
corn o governo, 
na area de co- 
mercio, corn a 
Confederaceio 
falando corn o 
Governo Fede- 
ral, a FederacCto 
corn o Governo 
Estadual e as 
CDLs corn as 

Prefeituras. Nesse aspecto, o presi- 
dente diz, ainda, que é necesscirio 
discutir awes de governo corn o 
prOprio governo de forma profissi- 
onal, como no caso de impostos, 

controles, fundos fiscais, medidas 
provisOrias, etc. Para isso, sugere 
que e preciso ter alguem corn aces-
so aos canals competentes e que pos-
sa obter os legitimos benefi'cios para 
a classe. 

"A participacao 
dos lojistas em encontros, 

o avanco do SPC Brasil 
e a transferencia da 
CNDL para Brasilia 

sao grandes conquistas 
do Movimento 

Lojista no pais". 

     

Antes de fechar urn piano 
empresarial 6 born 

consultar o MEDPLAN 

 

MEDPLAN empresarial é mais negocio 
para as empresas, porque os pianos e precos sao ajustaveis a cada 
necessidade. Alem disso, soma-se a experiencia do MEDPLAN que 
atende de pequenas empresas a grandes empresas, corn altos 
indices de satisfacao. 

E mais saude para seus funcionarios 
Garante consultas e examen sem limites, internasoes, 
inclusive em UTI. Mais que isso, o MEDPLAN conta corn 

dois pronto-socorros privados e ampla rede credenciada. 

E mais vantagem 
PROGRAMA EMPRESA SAUDAVEL 
Medicina Preventiva e Medicina do Trabalho PCMSO que 
previne doencas e acidentes de trabalho atraves de palestras 

e campanhas educacionais. 

MEDICAMENTOS MAIS BARATOS 
Desconto de ate 40% (quarenta por cento) em medicamentos na 
farmacia do MEDPLAN (ALO FARMAC1A : 226-2424). 

URGENCIA NACIONAL ABRAMGE 
Usuarios do MEDPLAN estando fora de seus domicilios, contam corn 
ampla rede nacional de atendimento nos casos de urgencia e 
emergencia. Ligue gratis (24:00 hs): 0800-127511 

 

MEDPLAN DENTAL 
Urn piano odontologico completo, criado para cuidar da sua saade 
bucal e garantir o sorriso de toda a familia. 

MAIOR FIDELIDADE DOS FUNCIONARIOS COM A EMPRESA 

E mais saode para a sua empresa 
Voce escolhe urn piano especifico de acordo corn a sua necessidade. 

 

 

 

Rua Coelho Rodrigues, 1921 
Teresina - Piaui 

e-mail: medplan@redespectrum.com.br  

(86)221-8888 
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Movimento: Comeca em alta o ano para o setor de livros e material escolar: 

1Lapis e papel na mao para 
anotar as  boas vendas 

_71 
al comeca o ano e a 
correria as lojas 
especializadas em li-

vros e material escolar torna-se 
intensa. Prova disso é que, por 
exemplo, o comercio do centro 
da cidade, especializado nesses 
produtos, esticou o horario de 
atendimento e vai ficar corn as 
portas abertas por mais uma 
Nora ate o dia 06 de fevereiro. 

Para atender a demanda 
crescente, os lojistas prepararam 
uma serie de tciticas para atrair 
os consumidores, que incluem 
atrativos para a criancada e pro-
gramaccio de prazos para paga-
mento para conquistar os pais. 

Cadernos corn estampas 
de artistas ou dos 
personagens dos 
desenhos mais 
famosos da TV, 
lcipis, canetas, 

livros, mochilas corn o escudo do 
time de futebol e tudo mais que 
envolve a rotina escolar de crian-
cas e adolescentes estao disponi-
veis nas melhores casas do ramo 
da cidade. 

De acordo corn o empresci-
rio Savio Normando, diretor da 
Papelaria dos Contribuintes, a di-
ferenca do movimento de compras  

para a volta as aulas este ano é 
que, como o pais apresenta 
uma major estabilidade econa-
mica, os consumidores parecem 
comprar corn mais tranqiiilida-
de, programando os pagamen-
tos corn maior nivel de seguran-
ca. 0 prazo, na verdade, é uma 
arena fundamental para garan-
tir a venda, jci que no inicio do 

Clientes esteto comprando corn mais tranquilidade 



Movimento nas papelarias aumentou nas tiltimas semanas 

escolinhas aque-
ceu a procura por 
livros e material 
escolar, o que ga-
r ante, sempre, 
urn born retorno 
no period° de vol-
ta as aulas. 

Alem disso, 
Margarida Lages 
faz questeio de destacar o papel 
que a livraria desempenha o ano 
inteiro junto ao publico, realizan-
do eventos culturais e litercirios, 
muitas vezes ern parceria corn es-
colas. 

0 fato de valorizar a cultu-
ra e a literatura nos outros meses 
faz corn que o priblico esteja sem- 

Cresce a venda de livros didciticos 

ano, todo mundo ainda estoi 
pensando nas contas que fez 
no natal e ano novo. Por isso, 
diz Normando, e fundamental 
oferecer opcoes de pagamento 
corn prazos elastecidos. 

Outro fator interessante 
dessa epoca de volta as aulas é 
a participaceio ativa das crian-
cas. De acordo corn Setvio 
Normando "é otimo ver que, 
alem de sermos facilitadores do 
processo de educacclo, tambem 
estamos contribuindo para 
promover a forma* de novos 
consumidores e, mais ainda, 
futuros cidadeios. E uma ale-
gria ver o rosto das criancas 
iluminados, quando vem corn 
os pais escoiher o seu material 
escolar", comenta. 

Para a empresdria Mar-
garida Marinho Lages, da 
Livararia e Papelaria Margari-
da, a demanda deste ano jci era 
esperada, a exemplo do que ja 
tinha ocorrido no ano passa-
do. 

De acordo corn a ge-
rente da empresa, 
Eudenir 
Andrade, o 
surgimento 
de novas  

pre presente na loja, que cum-
pre urn papel importante na 
educaceio da sociedade. 

0 supervisor de vendas da 
Livraria 0 Corisco, Fernando da 
Silva Aguiar, conta que e possi-
vel sentir urn crescimento na ven-
da de livros diddticos e nos ou-

tros produtos escola-
res. 

De acordo corn 
sua observaceio, as pes-
soas esteio optando 
mais pela compra par-
celada, que é uma for-
ma de neio comprome-
ter o orcamento. 

A Livraria Coris-
co, que é de proprieda-
de dos professores Mil-
ton Oliveira, Jose Gon-
calves e Cineas Santos, 
tambem investe no 
mercado litercirio e de 
livros tecnicos. De 

acordo corn Fernando Aguiar, 
pelo fato do Grupo Corisco re-
presentar duos editoras, a livra-
ria esta bastante ligada ao mer-
cado editorial e, sempre, procu-
ra oferecer ao priblico palestras 
corn autores de livros como for-
ma de contribuir para a divul-
gaceio da cultura. 



Gestao: Empossadas diretorias das CDLs de Picos e Agua Branca. 

CDL de Picos tern 
nova diretoria 

ma noite muito concor- 
rida marcou a solenida- 
de de posse da nova di-

retoria da CDL de Picos, ocorri-
da no Ultimo dia 12 de janeiro, 
na sede da Associacao Atletica 
do Banco do Brasil - AABB, da-
quela cidade. 

Presencas das mais desta-
cadas no setor lojista da cidade 
e de localidades vizinhas, alem 
de autoridades palicas, como o 
prefeito em exercicio Gilvan 
Gomes, prestigiaram a posse da 
diretoria da entidade e de seu 
novo presidente, Raimundo de 
Sci Urtiga Filho, que substituiu 
Francisco Rivaldo. 

0 ex-presidente, Jose Rivaldo, 
aproveitou a oportunidade para solidi-
tar ao executivo municipal a 
reestruturaceio da feira livre e a reorga-
nizaceio do treinsito que, de acordo corn 
ele, sao problemas que urn municipio 
economicamente estrategico, como Pi-
cos, neio pode mais enfrentar. 

Jose Rivaldo enfatizou, ainda, a 
importancia de Picos para a economia 
do Estado, sendo o segundo municlpio 
corn maior volume de arrecadacao de 
ICMS (Imposto Sobre Circulacei o de 
Mercadorias e Servicos) e, de acordo 
corn sua opinieio, o fato justificaria o 
recebimento de um volume maior de be-
neficios por parte do poder ptiblico es-
tadual. Ele declarou, em seu discurso de 
despedida do cargo de presidente da 
CDL local, que "este é o momento de im-
pormos respeito as nossas 
potencialidades". 

0 presidente eleito da CDL de Pi- 

Nova diretoria 
da CDL de Picos 

Raimundo de Sci Urtiga Filho (Presidente) 

Jose Rivaldo de Sousa (Vice-presidente) 

Onevaldo Torres de Sci (1° secretcirio) 

Albino Antonio de Moura (2° secretcirio) 

Edson Francisco da Rocha (1° tesoureiro) 

Josino Coutinho (2° tesoureiro) 

Galileu Borges da Silva (Diretor social) 

Solimar de Sousa Rocha (Diretor social) 

Romulo Torres (Diretor social) 

Bento Bernardes (Diretor de formaceio) 

Maria de Fatima Santos (Diretora de formaceio) 

Antonia Maria Robert (Diretora de relacoes p6blicas) 

Jose Almir de Sci (Presidente do SPC) 

Jairo de Freitas (Diretor do SPC) 

Janson Cesar (Diretor do SPC) 



Presidente da CDL de 
Agua Branca e empossado 
para o segundo mandato 

Diretoria da 
CDL de Agua Branca 

Francisco Alves Catarino 
(Presidente) 
Carlos Magno Nascimento 
(Vice-presidente) 
Francisco Assuelio Silva Freitas 
(1° Secretdrio) 
Antonio Romano Pereira Filho 
(2° Secretdrio) 
Olimpio Lopes de Carvalho 
(1° Tesoureiro) 
Francisco Ivanildo Carvalho 
(2° Tesoureiro) 
Maria Oneide Macedo e Silva 
(Diretor Social) 

Washington Luis Dias Soares 
(Diretor Social) 
Manoel Mauro da Silva 
(1° Diretor de Relacoes PUblicas) 
Manoel da Cruz Lima 
(2° Diretor de Relacoes Ptiblicas) 
Hercules de Abreu Almeida 
(Presidente do SPC) 
Luis Antonio de Sousa 
(1° Diretor do SPC) 
Manoel Pereira de Freitas 
(2° Diretor do SPC) 
Dra. Luzia dos S. Bezerra Sales 
(Presidente de Honra) 

cos fez urn discurso bastante 
motivado e declarou que, entre 
suas metas de Lrabalho, uma 
das prioritcirias sera a constru-
ccio da sede da entidade. Alem 
disso, o novo presidente 
implementarci uma serie de ou-
tran awes em sua gestdo e, para 
inicio, pretende mobilizar os lo-
jistas picoenses, atraves de cam-
panhas de vendas e, paralela-
mente, incentivar o ingresso de 
novos associados na entidade. 

0 presidente da Federa-
cdo das Cdmaras de Dirigentes 
Lojistas do Piaui - FCDL, 
Ulysses Moraes o diretor 
distrital da entidade Pedro Ro-
cha estavam presentes a soleni-
dade e receberam uma placa 
em homenagem ao apoio que 
tem dado ao Movimento Lojis-
ta do Piaui. 

0 diretor financeiro da 
FCDL, Marconi Cosme, tam-
bern prestigiou a posse, junta-
mente corn o presidente da CDL 
de Agua Branca, Francisco 
Catarino, e o secretdrio execu-
tivo da Camara de Dirigentes 
Lojistas de Teresina - CDL, 
Adala Carnib. 

Cdmo reconhecimento ao 
6timo trabalho que vem 

esenvolvendo frente a 
Camara de Dirigentes Lojistas 
de Agua Branca, o empresci-
rio Francisco Catarino foi 
empossado para mais um man-
dato como presidente da enti-
dade. 

Na noite do Ultimo dia 19 
de janeiro, ele tomou posse jun-
to corn a nova diretoria (ver 
quadro abaixo) numa soleni-
dade bastante prestigiada pelos 
mais representativos segmentos 
da sociedade local. 

A prefeita da cidade Luzia 
Sales, o vice-prefeito e, tambem, 
membro da diretoria da CDL de 
Agua Branca, Antonio Romano 
Pereira Filho, destacaram, na 
ocasido, a importdncia do for-
talecimento do movimento lojis-
ta para o desenvolvimento da ci-
dade. 

Os diretores da FCDL - PI, 
Ulysses Moraes e Pedro Rocha, 
estiveram presentes a posse, 
quando cumprimentaram os di-
rigentes lojistas locals pelo tra-
balho que eles vem ajudando a 
consolidar atraves da CDL de 
Agua Branca. 

Para fechar a etapa sole-
ne da noite, o presidente Fran-
cisco Catarino falou aos presen-
tes sobre as boas perspectivas 
que ele tern para conduzir o 
prosseguimento das awes que 
levem ao crescimento da entida-
de, que passa a comandar pela 
segunda vez. 

Para comemorar a posse 
da nova diretoria foi servido 
um jantar acompanhado de um 
cardcipio musical animado por 
Otimas cancdes. 

• 



Perfil: Pedro Evangelista Coelho 

Fora e vontade para 
empreender sempre 

O espirito empreendedos; a  visa° amplialln para criar 
Mikis  novas  e  colocci-las  empratica sac caracteristicas que 
sempre acompanharam  o emprescirio e o homem 
Pedro  Evangelista  Coelho, ao longo  desses setts 59 anos. 

Ao contar a nossa reportagem  ctIgunsfatos  marcantes 
de sua vidapessoal  e  profissional, Pedro  Evangelista 
nag) deixou escapar o seu lado mais emocional  e,  ao  mesmo 
tempo, ctgtterrido, que o tornam um  otimistaincorrigiveL 

Do comeco, napequena cidade de Sao  Jodo dos Patos,  no 
Maranhao, pctssando por vcirias  experiencias  no  comercio lojista, 
ate os dias de  hoje,  quando  se  define  como  um  consultor de 
negocios da esposa  Vila,  Pedro  Evangelista revela  um  trap 
marcante  em  suapersonaliclade: aforcapara  continuar 
seguindo emfrente. 

das ambulantes. 
encia Otima. 

Foi uma experi- 

0  senhor vem de uma fa-
milia de muitos empresa-
rios ligados ao comercio 
lojista. Isso o influenciou 
a entrar nesse ramo de ne-
gocios? Conte-nos como 
foi o comeco. 

Bern, na verdade tudo come-
cou, quando eu dnha cinco anos 
de idade e fazia rocados no fun-
do de casa. Perdi meu pal muito 
cedo e tive que ajudar no susten-
to da famtlia, entclo aos 14 anos 
jci trabalhava corn urn do meu em 
sua mercearia na zona urrbana 
de Selo Jocio dos Patos. Em 1958, 
corn 16 anos, vim para Teresina 
e, como dnha que me manter, fi-
quei trabalhando na mercearia 
de urn outro do meu, corn quern 
eu morava. Trabalhava durante o 
dia e a noite estudava. Nessa epo-
ca eu tive meu primeiro contato, 
de forma mais profissional, corn  

o comercio lojista. Aprendi muito 
all. Depois disso servi ao exercito 
e, quando sal fui trabalhar, corn 
urn outro do, Jonas Evangelista, 
agora numa firma maior. Nova-
mente aprendl muito, mas depois 
de quatro anos queria oportunida-
de para crescer e como esse meu 
do jci tinha outras duas pessoas 
trabalhando corn ele decidi procu-
rar outro do a quern peck ajuda 
para comecar a trabalhar por mi-
nha conta propria. 

Como foi essa inciativa de 
dar o primeiro passo como 
autonomo? 

Tive a ideia de pedir ao meu 
do que me desse o voto de confian-
ca de deixar eu sair pela periferia 
vendendo os produtos, basicamen-
te de armarinho, que ele 
comercializava no atacado. E as-
sim comecei urn negocio de ven- 

Como era a operacionali-
zacao do seu trabalho de 
vendas na periferia? 

Eu me locomovia de onibus 
e eu mesmo preparava os pacotes 
para entrega. Sei que passel a ga-
nhar cinco vezes mais do que ga-
nhava no outro emprego. Quan-
do a coisa foi melhorando corn-
prei uma Vespa usada, que meu 
do financiou. Isso era o comeco 
dos anos sessenta. Me lembro que 
quando estourou a revoluccio eu 
dnha urn estoque de mercadori-
as e fiquei preocupado, porque 
dnha que legalizd-lo. Isso foi a 
oportunidade para eu comecar a 
minha propria mercearia corn o 
nome de Mercearia Seto Pedro, sa-
indo do mercado informal. 

A partir dal como seguiu-
se  o caminho de  expansao 
dos negocios? 

Em 1969 eu estava noivo 



"Fico emocionado 
de ver como 
posso estar 

contribuindo para 
promover a 

sobrevivencia de 
tantas pessoas". 

de minha primeira esposa e o pai 
dela, senhor Joei o Afonso Meneses 
Cantanhede, me deu, na epoca do 
casamento, uma grande ajuda em 
mercadorias. Depois ele enxergou 
em mim potencial para crescer e 
me convidou para ser seu soda 
Fundamos juntos a Catanhede e 
Coelho no inkio de 70 e nos ins-
talamos no centro da cidade, onde 
funcionava a antiga loja A Bra-
sileira. A gerencia da loja era 
minha e ele me levou parafazer a 
minha primeira viagem a Sao 
Paulo. Depois corn o tempo ele ne-
gociou a parte dele comigo e eu 
passei a tocar o negocio sozinho. 
Ai comecaram a surgir os super-
mercados e eu antevf que tinha 
que mudar para nab sucumbir 
essa nova realidade. Enteio mu-
dei para a Rua Rui Barbosa e pas-
sei a trabalhar com atacado. Deu 
muito certo, entelo terrninei corn 
a loja de varejo e concentrei meus 
negOcios na nova firma de onde 
surgiram as outras empresas que 
five, primeiro no predio da Rua 
Paissandti e depois 
corn a entrada dos 
nossos supermer-
cados. 

0 senhor deu 
urn grande sal-
to corn suas 
empresas, in-
clusive anteci-
pando tenden-
cias. Depois 
disso veio o 
momento de 
retracao. Como o senhor 
analisa essa experiencia? 

Eu sempre acreditei que di-
nheiro parado dava prejuizo e, 
por isso, sempre invest( o que ga-
nhei nos negocios. Isso levou a 
uma descapitalizacao, que, corn 
a chegada do Plano Real e a 
consequente retracao do comer-
cio, nos trouxe a necessidade de 
diminuir o tamanho dos empre-
endimentos. Infelizmente, ervcer-
guei essa realidade urn pouco tar-
de, porque sempre mantinha a vi- 

sei o otimista de que os negocios iri-
am reagir e al tive que sacrificar o 
meu patrimonio para sair dos ne-
gocios da melhor forma possIvel, 
corn a cabeca erguida. Hoje estou 
aposentado e passei a ajudar mi-
nha esposa em seus neg6cios. 

Como se deu a retomada 
em novos negocios? 

A Ze'lia sempre trabalhou co-
migo, me ajudando e tendo, inclu-
sive, seu proprio negocio, que era 
a boutique. Depois que fechei as 
lojas, ela sugeriu comecar urn novo 
negocio, do qual ela gostava mui-
to que era o trabalho corn 
bijouterias. Dal nasceu a ZEMP 
que é dela e da qual eu sou urn con-
sultor de negocios e administrati-
vo. 

Como o senhor analisa o 
momento atual da econo-
mia brasileira? Acha que 
pode haver crescimento? 

Depois de toda a experiencia 
dificil pela qual passei, posso dizer 

que estou com entusi-
asmo novo e acredito 
que estamos entrando 
em uma fase de 
melhoria. Acho que 
quern soube sobrevi-
ver as dificuldades do 
mercado nos riltimos 
anos pode esperar 
para viver urn mo-
menta mais propicio. 
A indicaceio é que em 
2001 haja crescimen-
to, a menos, é claro, 

que surja algum fator extent° que 
altere essa premissa. 

0 senhor comecou os seus 
negocios vendendo na pe-
riferia e hoje oferece a 
oportunidade para muitas 
pessoas iniciarem urn ne-
gocio proprio corn a venda 
de bijouterias e acesseirios. 
Como o senhor analisa essa 
relacao? 

Fico emocionado de ver 
como posso estar contribuindo  

para promover a sobrevivencia de 
tantas pessoas. Temos clientes aqui 
que comecaram corn quase nada 
e hoje ja  conseguem manter urn 
padrao de ganho bem razocivel. 
Por outro lado vemos pessoas que 
encontram nos cursos de monta-
gem de bijouterias uma forma de 
terapia ocupacional que as ajuda 
a viver melhor. Isso e gratificante. 

0 senhor tem uma partici-
pacao ativa no Movimen-
to Lojista. Qual a impor-
tancia disso para sua roti-
na empresarial? 

Sempre ftz parte do Movi-
mento Lojista, coma dirigente, che-
gando a ser vice-presidente da 
CDL. Posso dizer que foi 16 dentro 
que aprendi muito do que sei, 
atraves da troca de experiencias 
corn os companheiros e da parti-
cipaceio em convencoes locais, na-
cionais e ate internacionais. Tudo 
isso tern dado a mim a bagagem 
necessdria para compreender me-
lhor os caminhos do comercio Lo-
jista. 

E quanto a sua familia, 
como ela participa da sua 
vida profissional? 

Tenho quatro filhos do meu 
primeiro casamento e dois defies 
jci me deram cinco netos. Do se-
gundo casamento tenho um filho 
e urn enteado que e coma filho, 
tambem. Por enquanto nei o tenho 
nehum trabalhando em comercio 
e procuro neio interferir no que des 
decidirem fazer. Quanto a Ze'lia, 
sempre trabalhamos juntos e isso 
tern sido muito importante para 
mint. 

Para finalizar como o se-
nhor avalia a sua trajeto-
ria ate agora? Faria tudo 
de novo se fosse preciso? 

Corn certeza facia, so que 
corn mais pe no chCo. Gostaria de 
poder voltar ao  corn a expe-
riencia que tenho hoje e corn os 
recursos da tecnolocia disponlvel 
nos dias atuais. 

• 
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Palestras: Organizadores do evento prometem alto nivel de contaido. 

Converigao 
Lojista do Piaui 

Programacao comeca 
a ser definida 

diretoria da Federaecio 
das Cd maras de Dirigen 
tes Lojistas do Piaui -

FCDL- jci estd trabalhando a pas-
sos largos na organizaedo da 9a  
Convened° Lojista do Piaui. 

Os contatos corn os 
palestrantes para o fechamento 
da programaed o encontram-se 
bem encaminhados, mas os no-
mes, por enquanto sdo segredo. 

O presidente da FCDL - P1, 
Ulysses Moraes garante que o 
conteticlo das palestras vai en-
cantar aos participantes, porque 
tudo estci sendo montado para 
que sejam realizados tres dias de 
debates importantes para todo 
o segmento lojista, mas que tarn-
bern alcanearcio o interesse da 
sociedade de uma maneira ge-
ral. 

Para isso estao sendo con-
vidados palestrantes de reco-
nhecido destaque nos setores em 
que atuam. 

A convene& de 2001, 

pretende discutir as novas pers-
pectivas que se abrem corn a en-
trada de urn novo milenio e isso 
em relaceio ao varejo piauiense, 
brasileiro e mundial, discutindo 
em paralelo os assuntos que o in-
fluenciam como a politica, a eco-
nomia e a qualificaedo dos profis-
sionais que atuam no setor. 

Para que tudo aconteea de 
forma perfeita, o presidente da 
FCDL PI, conta que jci estd ante-
cipando ao mcbcimo as etapas de 
preparaed o do evento. Por isso, jd 
estci finalizando a parte de cria-
ecio das peps de divulgaedo e dos 
projetos que sendo encaminhados 
aos patrocinadores. 

De acordo corn Ulysses 
Moraes, algumas empresas jci si-
nalizaram o interesse em partici-
par como parceiros da 9a  Conven-
e& Lojista e, por isso, os acordos 
de patrocinio e apoio jci comeectm 
a ser delineados. 

0 interesse que a Conven-
ed° Lojista do Piaui desperta no 

pUblico é muito grande e isso re-
presenta urn ganho significati-
vo em termos de reforco da ima-
gem institucional de qualquer 
empresa que a ela esteja associ-
ada. Dal o interesse de muitos 
em querer estar presentes de for-
ma mail representativa no mo-
mento de sua realizaed o. 

Pegas para montagem 
Bijouterias prontas 
Artigos para carnaval 
Presentes e brinquedos 

 

Obs: Precos 
especiais 
para 
revendedore 
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